
“Sage BOB 50 est une solution qui 
me satisfait pleinement en tant que 
starter et qui m’accompagnera sans 

aucun doute dans ma croissance 
future ”

François Dethier, Associé, 
Microbrasserie de la 
Principauté

La bière Curtius prend goût au 
succès commercial avec Sage BOB 50

La Microbrasserie de la Principauté est située au cœur de la cité 
ardente et reflète parfaitement la nouvelle dynamique de la région. 
Durant leurs études en agroalimentaire, François Dethier et Renaud 
Pirotte ont développé la passion du brassage... d’où est né le projet de 
créer une vraie bière liégeoise de prestige.

Les trois années suivantes ont été riches de rencontres et 
d’expérimentations, qui ont finalement donné vie à la recette inédite 
de la bière Curtius. Aujourd’hui, la bière est fortement appréciée 
dans la région, et la brasserie s’est mis pour objectif de continuer 
son expansion sur le territoire belge. La production de 400 hectolitres 
en 2012, doit passer à plus de 700 hectolitres dans les 
années à venir.

Une Starter gagnante !

Comme jeune entreprise, la Microbrasserie 
de la Principauté a participé en 2011 à 
l’émission Starter! de la RTBF.  François 
Dethier: “Nous avons eu la chance de 
gagner l’émission! C’est dans ce cadre-là 
que l’éditeur Sage, partenaire de l’émission, 
nous a offert la logiciel de gestion commerciale 
et de comptabilité, Sage BOB 50.”

Aide au démarrage appréciée 

En plus du logiciel Sage BOB 50, Sage Belgique n’a pas hésité 
à donner aux jeunes entrepreneurs des conseils pratiques pour gérer 
leur business : “Dès le début, nous avons eu un excellent contact avec 
l’équipe Sage, qui nous a aidé dans la phase de démarrage critique 
de notre entreprise.”

Au niveau du logiciel, il a suffi de deux formations de deux heures 
pour familiariser les utilisateurs avec Sage BOB 50: “L’interface du 
produit est logique et intuitive. Même l’exportation des données vers 
notre comptable externe, tous les trimestres, n’est qu’une question de 
quelques clics de souris”, ajoute François Dethier.

Appliquer les ristournes clients correctes

La Microbrasserie répartit sa clientèle en trois catégories: les 
particuliers, les professionnels et la grande distribution.  A chaque 
type de client correspondent des ristournes différentes. Toutefois, 
avec Sage BOB 50, plus besoin de les encoder manuellement avec 
chaque facture: celle-ci est appliquée automatiquement au moment 
lors de la création de la facture en fonction du client sélectionné. 

Structurer la gestion administrative

Différents articles, tels que des bouteilles, des fûts, des 
coffrets de dégustation, des caisses et des verres, ont 

été créés dans Sage BOB 50, permettant ainsi de 
suivre l’évolution de leurs ventes.

“Même une petite PME a besoin d’un logiciel 
pour structurer ses processus commerciaux 
et financiers. Ainsi, Sage BOB 50 nous permet 
de suivre les paiements clients et la vente des 
articles sans perte de temps.”

Préparer l’avenir de l’entreprise 

Si aujourd’hui le volume administratif pour la 
Microbrasserie est encore limité - environ 125 factures de 

vente par mois, la situation risque de basculer bien vite. Dans 
les mois et les années à venir, la jeune entreprise s’attend à une 
forte croissance, avec l’acquisition de nouveaux clients dans toute la 
Belgique.

François Dethier: “Quels sont les produits qui marchent bien? 
Comment a évolué le chiffre d’affaires de nos clients importants? 
Voilà des informations indispensables que nous trouvons dans  
Sage BOB 50 pour mieux préparer nos offres promotionnelles.  
Sage BOB 50 est une solution qui me satisfait pleinement en tant que 
starter et qui m’accompagnera sans aucun doute dans ma croissance 
future”, conclut François Dethier.

Sage, au coeur de votre métier.
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	 En savoir plus sur...

Microbrasserie de la Principauté : www.lacurtius.com 
Sage BOB 50 : www.bob50.be
Sage : www.sage.be
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Quels sont les produits qui marchent bien ? Comment a 
évolué le chiffre d’affaires de nos clients importants ? Voilà 
des informations indispensables que nous trouvons dans  
Sage BOB 50 pour mieux préparer  notre stratégie commerciale. 

François Dethier, Associé, Microbrasserie de la Principauté

“ “


