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Sage, in de kern van uw bedrijf

Klantengetuigenis Curtius - Januari 2013
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Welke producten lopen goed? Hoe is de omzet van onze grote
klanten geévolueerd? Dat zijn onmisbare gegevens die we
terugvinden in Sage BOB 50 en waarmee we onze commerciéle
strategie beter kunnen uitwerken.

Francois Dethier, Vennoot, Microbrasserie de la Principauté

b 3

Curtius-bier krijgt de smaak te pakken van
het commerciéle succes dankzij Sage BOB 50

Microbrasserie de la Principauté is gelegen in het hart van de vurige
stede en vormt de perfecte belichaming van de nieuwe dynamiek in
de regio. Tijdens hun studies voedingskunde ontwikkelden Frangois
Dethier en Renaud Pirotte een ware passie voor het brouwen ... Het
was de aanzet tot een project om een écht, prestigieus Luiks bier in
het leven te roepen.

De drie volgende jaren gingen op aan diverse contacten en
experimenten, die uiteindelijk resulteerden in het onuitgegeven recept
van het Curtius-bier. Vandaag wordt dit bier sterk gewaardeerd in de
hele regio en heeft de brouwerij de ambitie om tot een expansie binnen
heel Belgié te komen. De productie van 400 hectoliter in
2012 moet in de komende jaren stijgen tot
meer dan 700 hectoliter.

Een winnende starter!

“Sage BOB 50 is een oplossing
die mij als jonge ondernemer alle
voldoening schenkt en die me
ongetwijfeld zal begeleiden tijdens
mijn toekomstige groei.”

Microbrasserie de la Principauté nam
als jonge onderneming in 2011 deel
aan het televisieprogramma Starter! van
de RTBF. Frangois Dethier: “We hebben
het geluk gehad om te winnen! Toen heeft
het softwarebedrijf Sage, een partner van het
programma, ons Sage BOB 50 aangeboden, hun
toepassing voor commercieel en boekhoudkundig
beheer.”

Principauté

Gewaardeerde hulp bij het opstarten

Sage Belgié verblijdde hen niet alleen met Sage BOB 50, maar aarzelde
niet om de jonge ondernemers praktische adviezen te verstrekken om
hun business te beheren: “We hebben van meet af aan een uitstekend
contact gehad met het team van Sage, dat ons heeft geholpen in de
Kritieke opstartfase van ons bedrijf.”

Op het vlak van de software volstonden twee opleidingen van
telkens twee uur om de gebruikers vertrouwd te maken met Sage
BOB 50: “De interface van het product is logisch en intuitief. Zelfs
de driemaandelijkse export van de gegevens naar onze externe
boekhouder is slechts een kwestie van enkele muisklikken”, voegt
Frangois Dethier eraan toe.

‘ Meer weten over...

Curtius: www.lacurtius.com
Sage BOB 50: www.bob50.be

Sage: www.sage.be
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Frangois Dethier, Vennoot,
Microbrasserie de la

Correcte klantenkortingen toepassen

Microbrasserie de la Principauté kan haar klanten opdelen in drie
categorieén: particulieren, professionals en de grootdistributie.
Met elk klantentype stemt een andere korting overeen. Dankzij
Sage BOB 50 is het echter niet langer nodig om ze handmatig in te
voeren voor elke factuur: de korting wordt automatisch toegepast bij
de aanmaak van de factuur, en dit in functie van de geselecteerde
klant.

Het administratief beheer structureren

In Sage BOB 50 werden verschillende artikelen
gecreéerd, zoals flessen,vaten, degustatiepakketten,
kratten en glazen, zodat men er de verkoop van
kan opvolgen.

“Ook een kleine KMO  heeft een
softwareprogramma nodig om haar commerciéle
en financiéle processen te structureren.
Sage BOB 50 stelt ons in staat om de betalingen
van onze klanten en de verkoop van onze
artikelen op te volgen zonder tijdverlies.”

De toekomst van het bedrijf voor-
bereiden

Momenteel is het administratieve volume bij Microbrasserie de la
Principauté nog beperkt (ongeveer 125 facturen per maand), maar
die situatie zou snel kunnen veranderen. In de komende maanden en
jaren verwacht de jonge onderneming een forse groei door de komst
van nieuwe klanten in heel Belgié.

Francois Dethier: “Welke producten lopen goed? Hoe is de omzet van
onze grote klanten geévolueerd? Dat zijn onmisbare gegevens die we
terugvinden in Sage BOB 50 en waarmee we onze promoties beter
kunnen uitwerken. Sage BOB 50 is een oplossing die me als starter
alle voldoening schenkt en die me ongetwijfeld zal begeleiden tijdens
mijn toekomstige groei”, besluit Frangois Dethier.
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